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Instrucciones del Trabajo Final

A continuacién, se adjunta el trabajo final que debes realizar correctamente para la
obtencidn del titulo acreditativo del curso que estas realizando.

Recuerda que el equipo de tutores esta a tu completa disposicién para cualquier duda
que tengas a lo largo de su desarrollo. Recuerda que no se realizan correcciones
parciales del trabajo, solo se admite la version finalizada. Dicho envio se realizara en
esta plantilla y las respuestas deberan ir redactadas a continuacién del enunciado.

La presentacion de los casos practicos deberd cumplir los siguientes requisitos:

e Letra Calibri 11
e |[nterlineado de 1,5

e Todos los campos de la portada deben estar cumplimentados

Los casos entregados deben ser originales e individuales. Cualquier similitud entre
ejercicios de distintos alumnos, ejemplos y/o extractos de la Red u otros documentos,
conllevara la devolucidn inmediata de los ejercicios y la no obtencién de la titulacidon en
el caso de reiteracién. Recuerda que solo podras enviar hasta dos veces por asignatura
el trabajo final, en caso de no superarse en esos intentos, el alumno/a debera abonar el

precio correspondiente a los créditos de la asignatura para poder volver a ser evaluado.
Los trabajos solo seran aceptados en formato pdf.

El archivo que se enviara con el trabajo debera llevar el siguiente formato:
ddmmaa_Nombre del Bloque_Apellidos y Nombres.pdf

Ejemplo:

05042023_Gestidon Financiera_Garcia Pinto Marina.pdf
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Criterios de Evaluacion

El trabajo final se evaluara en funcidn de las siguientes variables:

e Conocimientos adquiridos (25%): Se evaluaran los conocimientos adquiridos
alolargo de la asignatura mediante el analisis de los datos tedricos presentes
a lo largo del trabajo presentado por el alumno/a.

e Desarrollo del enunciado (25 %): Se evaluara la interpretacién del enunciado
por parte del alumno/a y su desarrollo de manera coherente y analitica.

e Resultado final (25%): Se evaluara el resultado final del enunciado, si el total
del redactado aporta una solucién correcta a lo planteado inicialmente y si el
formato y presentacién se enmarca dentro de los pardmetros establecidos.

e Valor afadido y bibliografia complementaria (25%): Se evaluaran los
aportes complementarios por parte del alumno/a para la presentacién y
conclusion del trabajo final que den un valor afladido a la presentacion del
enunciado: bibliografia complementaria, graficos, estudios independientes
realizados por el alumno/a, fuentes académicas externas, articulos de
opinidn, etc. Todas fuentes tanto impresas como material en linea, deberan
ir anexadas al trabajo siguiendo la normativa.
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ENUNCIADO

Disefiar un plan de negocio para una empresa de nueva creacion teniendo en cuenta
su previsible presentacion a inversores.

PREGUNTAS:

Se valorara el detalle y presentacion visual.

Identificar las competencias propias del emprendedor.

Diferenciar las técnicas, herramientas de presentacién y defensa de ideas de negocio,
ante entidades financieras e inversores.

Definir las diferentes fuentes de financiacién de proyectos de emprendimiento digital.

Pregunta 1. {Qué modelos de negocio se van a desarrollar? ¢ Quién serd el cliente y
qué problema se le va a solucionar?

Pregunta 2. ¢ Qué recursos se necesitaran? ¢Qué equipo humano? ¢Cémo se va a
fabricar el producto? ¢ Qué coste esperado tendra? ¢ Cuanto se va a vender? éPor qué
canales?

Pregunta 3. ¢Se necesitard financiacion para hacerlo? ¢ Cuanta?

BIBLIOGRAFIA

e Generacidén de modelos de negocio. Alexander Osterwalder.

o Disefiando La Propuesta De Valor. Alexander Osterwalder

e La economia Long tail. Chris Anderson

e Open business Models. Henry Chesbrough

e Blog de referencia de Javier Megias: https://javiermegias.com/



